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XX Jornadas Técnicas de Difusion del Sector Pesguero de Celeiro

La incertidumbre se mantiene en
materia de descartes y asignacion
de posibilidades de pesca

DESCARTES, ASIGNACION DE POSIBILIDADES DE PESCA, COMERCIALIZACION O EL FEMP SON, DESDE
HACE TIEMPO. ALGUNOS DE LOS ASUNTOS QUE MAS PREOCUPAN A LOS PROFESIONALES DEL SECTOR 'Y,
PRECISAMENTE, SOBRE TODOS ELLOS, SE DEBATIO DURANTE LAS XX JORNADAS TECNICAS DE DIFUSION
DEL SECTOR PESQUERO QUE, ORGANIZADAS POR LA COFRADIA DE PESCADORES SANTIAGO APOSTOL DE
CELEIRO Y PUERTO DE CELEIRO S.A., SE CELFBRARON ENTRE EL 27 Y EL 28 DE NOVIEMBRE.

La nueva PPC ha traido consigo una serie
de incertidumbres de gran calado como las
referidas a los nuevos criterios de reparto
como Incentivo a la sostenibilidad o la obli-
gacion de desembarques a los que el sector
no sabe todavia como, o de qué manera,
hacer frente, y que condicionard su activi-
dad a muy corto plazo. Asi se dejo constan-
cia en las XX Jornadas Técnicas de Difusién
del Sector Pesguero, donde fueron muchas
las dudas expuestas y donde, insistente-
mente, se ponia de manifiesto la necesidad
de ofrecer respuestas o soluciones para dar
cumplimiento al nueve reglamento eurcpec
sin que éste repercutiese negativamente
sobre |a viabilidad de las empresas.

Ni los propios expertos alli presentes
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podian despejar muchas de estas dudas.
Respecto a la obligacion de desembargues,
que a 1 de enero se extiende més alla de
las pesquerias peldgicas e impactara de
lleno en las demersales, la teorfa es sencilla:
que no se produzcan descartes, que no se
fomente la sobrepesca, gue no suponga un
problema para los barcos y que no afecte
a los mercados. Pero, ;qué sucede cuando
se quiere llevar esto a la practica? Que la
inquietud se apodera del sector. Atacar la
raiz de problema mediante una pesca mas
selectiva que evite esas capturas no desea-
das serfa una de las vias, la ideal, peroc no
es realizable a dia de hoy. Una vez desem-
barcados estos volimenes hasta ahora des-
cartados, los posibles usos, y asf lo sefald

Bruno lfiarra de Azti-Tecnalia tienen al mer-
cado como objetivo, y esto pasa, entre otros,
por el desarrollo de nuevas estrategias de
comercializacion (HORECA, mantenimien-
to de stocks, procesado de pescado,...) por
nuevos productos pesqueros (productos de
valor afiadido como filetes, lomos, efc); rees-
tructurados de alta calidad, sushi, produc-
tos para nifics,..); compuestos de alto valor
afadido (colageno, gelatinas, concentrados
de proteina); o productos para alimenta-
¢ién animal como ingredientes para pien-
sos. “Que llegue lo menos posible pero en
las mejores condicicnes, que cubra gastos
pero tampoco dé muchos beneficios para
no fomentar la sobrepesca”, serfa el objetivo
a alcanzar segln liiarra. Si bien, volvemas
a la confrontacion entre la teorfa y la practi-
ca: a dia de hoy no sé sabe cuanto ni cémo
llegara, tampoco se sabe como va a reac-
cionar el mercada. A mayores, la solucién
posible tiene que ser viable desde el punto
de vista técnico en cuanto a como se gestio-
narian esas especies a bordo; otros aspectos
de enarme importancia tienen que ver con
la estacionalidad, variabilidad y dispersion
de los desembarcos, el grado de degrada-
hilidad, la disponibilidad de la tecnologla
necesaria o la necesidad de infraestructu-
ras, equipamientoy logfstica. Desde el punto
de vista del mercado, las cosas tampoco
parecen ser sencillas. Ademas del cumpli-
miento de la normativa sanitaria, ambiental
y especifica para cada uno de los aprove-



chamientos, s harfa necesario la existencia
de potenciales compradores interesados, de
una disponibilidad real de adaptacion y una
calidad y volumen de materia prima mini-
mo/méximo para satisfacer la demanda.
(Cudl seria, por tanto, la solucion? No hay
una solucién, expuso el investigador de Azt
“Cada escenario es distinto. Actualmente
estamos trabajando en un puerto, y segu-
ramente cada puerto tendra una solucion a
medida”. Lo que sf quedo claro durante las
intervenciones es gue no tedos los puertos,
estan a dia de hoy preparados para gestio-
nar estos ex-descartes. “El escenario futuro
todavia es incierto”, confirmd Ifarra.

Asi las cosas, y mientras se abordan
los planes de descartes para las diferen-
tes especies en la mesa estatal creada al
sfecto, la indefinicion y la incertidumbre no
puede ser mayores. Por su parte, y desde la
Consellerfa do Mar, tal como expuso la con-
selleira Rosa Quintana, |a administracion
gallega solicita una aplicacion paulatina de
la norma defendiendo para ello una flexibili-
zacion de los dercartes cero.

Pero si la incertidumbre en materia de
la obligacion de desembargues scbre-
yuela como una losa al sector, la asig-
nacion de posibilidades de pesca como
incentivo a la sostenibilidad también ha
despertado importantes dudas, ademas
de cierto desconcierto. Fue Arantza
Murillas, de Azti-Tecnalia guien se
encargt de abordar este nuevo criterio
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La nueva normativa
propone incentivos a

los bugues que utilicen
artes de pesca selectivas
0 técnicas con reducido
impacto ambiental tales
COmo un bajo consumo
de energia 0 menores
dafios al habitat

de asignacion de posibilidades de pesca
introducido en la nueva PPC y que tiene
que ver con el impacto de la pesca sobre
el medio ambiente. Asi, la nueva nor-
mativa propone incentivos a los buques

geral@cruzecruz.net

que utilicen artes de pesca selectivas o
técnicas con reducido impacto ambiental
tales como un bajo consumo de energia
o menores dafios al habitat. Este nuevo
“incentivo economico” segin Murillas,
“podria contribuir al objetivo de la politica
de obligatoriedad de desembarcos intro-
ducida en la PPC", sin embargo, afiadio,
“no se especifica cémo seria el proceso de
asignacion de dicho 'bono de posibilidades
de pesca’ en base a este nuevo criterio”.
Dificultades? Bastantes. En un primer
momento para acceder a este sistema
individual de inventivos se requeriria de
la implementacion de medidas de gestion
basadas en derechos individuales. No es
un sistema totalmente habitual en la UE,
sefialé Murillas, y la transicién hacia este
nuevo sistema de gestion, afadia, “no
siempre es posible, puede llegar a ser
muy complejo y no siempre es lo mejor”.
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« Arantza Murillas de Azti-Tecnalia

~ Bruno Ifiarra de Azti-Tecnalia

Entre las posibles salidas a los volumenes
desembarcados y hasta ahora descartados:
desarrollo de nuevas estrategias de
comercializacién, nuevos productos
pesqueros, compuestos de alto valor afiadido
o productos para alimentacion animal como
ingredientes para piensos

Pero asociado a este nueva incentivo eco-
nomico a la sostenibilidad surge, entre
otras, la pregunta de como el sector pes-
quero puede financiar las potenciales
mejoras tecnologicas promovidas par el
citado incentivo, especialmente cuando
en el FEMP no se recoge expresamente
las mejoras que pueden ser utilizadas para
incrementar las posibilidades de pesca. En
este sentido Murillas expuso algunos de
los articulos del FEMP que podrian servir
de ayuda para acceder a dichos incenti-
vos econdmicos: el articulo 38, referido a
la limitacién del impacto de la pesca en el
medio marino v adaptacion de la pesca a
la proteccién de especies; el articulo 39,
de innovacién relacionada con la conser-
vacion de los recurses hiolégicos marinos,
o el articulo 41 de eficiencia energética y
mitigacion del cambio climatico.

Dicho lo anterior, se preguntzba Murillas,
;habra més posibilidades de pesca? jo con
lo que hay se dan esos incentivos? jEs un
premio o un castigo? La conclusion es que
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no estd nada claro. La interpretacion que
hace la UE del art. 17 -donde se recoge este
nuevo criterio de asignacidon de posibilida-
des de pesca- es que “genera una nueva
oportunidad”. Pero lo que parece un hecho,
y asi lo manifesto la investigadora de Azt es
gue para que sea un premio “hay que iden-
tificar nuevas oportunidades de pesca”, algo
que en el escenario actual solo se podria lle-
var a la practica o bien incrementando los
TAC o buscando un concepto similar a los
actuales fondos de maniobra.

Fsa identificacion de posibilidades de
pesca adicionales, concluia Murillas,
“requiere de la creacion de un sistema gue
permita determinar cuantos derechos de
pesca le corresponden en virtud de su con-
tribucion a la sostenibilidad de los recursos
y su menor impacto ambiental”, a lo que
afadia que “este sistema demanda una
gran cantidad de informacion cuya reco-
pilacién, almacenamiento y analisis puede
llegar a ser muy costosa” y en este sentido,
concluia que, aunque la asignacion de las

» Josep Maria Berbel de Garcimar

nuevas posibilidades estd en manos de los
Estados miembros, “es necesario que la
UE fije unas reglas claras al respecto”.

EL FUTURO PASA POR UNA MEJOR Y
MAS AMPLIA COMERCIALIZACION

La comercializacién fue otra de los gran-
des temas que se lrataron en estas jornadas.
Y también el destacado de forma especial
durante su intervencién por la conselleira
do Mar, Rosa Quintana. Para Quintana, y
volviendo a hacer referencia a la nueva poli-
tica de descartes “no cabe duda de que el
apravechamiento vy la nugvas estrategias de
comercializacion de especies, gue hasta
ahora no tenian valor comercial, si bien
podria presentarse como un problema, son
también una alternativa y una oportunidad”.
Dicho esto, especifict la conselleira “la valo-
rizacion de los productos de mar debe ser
para nosotros un objetivo constante, méaxi-
me cuando las limitaciones establecidas por
la UE en lo referente a TAC y cuctas y a la
obligacion del desembarque de la totalidad
de las capturas, condicionaré la actividad
pesquera en un futuro inmediato”. Dicho
lo cual, afadio, “sera crucial en los proxi-
mos afios la mejora de la transformacion y
comercializacion de los productos del mar
y la valorizacion tanto de especies que tie-
nen valor comercial en la actualidad como
aquellas que hasta ahora no lo tienen pero
pueden generar una importante demanda
en los mercados”. Para Rosa Quintana,
si importante es la valorizacion de los pro-
ductos del mar, que considera “una de las
grandes asignaturas pendientes” no 1o serad




menos , afiadio, “la apertura de nuevos
canales de comerclalizacién”. En este sen-
tido, expuso que la venta online de pesca-
do fresco y las estrategias que se utilizan ya
para aprovechar las oportunidades que ofre-
ce la aplicacion de las nuevas tecnologias
a la comercializacion “seran de gran ayuda
para mejorar la competitividad y eficiencia
de nuestras empresas”.

Los casos mas practicos en cuanto a
como y qué se comercializa en materia de
productos del mar vinieron de la mano de
la empresa Garcimar, orientada al cliente
organizaco (restauracion social, hospitales,
colegios...), con presencia a nivel nacional y
que cuenta con medios logisticos propios; vy
de la Asociacion Friend of the Sea, que cer-
fifica aquellas empresas gue adoptan practi-
cas sostenibles desde el punto de medicam-
biental, de los recursos vy la responsabilidad
social, y cuyos productos, con el consumidor
final como desting, se comercializan bajo la
eliqueta ecologica “Friend of the Sea”.

En el caso de Garcimar, v as! lo expuso su
director de Marketing, Josep Maria Berbel,
los factores de diferenciacion son obvios ya
gue, sefald, el cliente organizado valora méas
la seguridad alimentaria vy la innovacion por
conveniencia. “Ahora mismo en HORECA no
se esta dispuesto a pagar un céntimo mas por
un praducto sostenible o certificado. Lo que sf
se valora es el ‘convenience” un producto del
mar sin manipulacion previa a la cocina, sin
merma, sin espina, y calibrado. Lo que quie-
re, en definitiva es que se le pongan las cosas
Taciles, y en este sentido también ofrecemos
rapidez en la gestion de alertas alimentarias
con logistica propia de retirada en caso de ser
necesario y simplificacion de procesos con
un solo interlocutor a nivel nacional en lo gue
se refiere a la declaracion de alérgenos, algo
decisivo ras |z entrada en vigor del reglamento
sobre informacion facilitada al consumidor”.
“Un nuevo marco, concluyd, que no entende-
mas en ninglin caso como una amenaza sino
mas bien como una oportunidad”.

Por su parte, Matia Gradenna, de Friend
of the Sea, con una certificacion cuye men-
saje gira de forma inequivoca en torno a la
sostenibilidad tanto de la pesca como de la

acuicultura en el dmbito de los recursos,
medio ambiente y responsablidad social,
indictd que las empresas estdan mostrando
mas interés hacia la certificacion y que va
son mas de 700 barcos y 70 compafiias los
gue estan certificados bajo el sello Friend of
the Sea. Gradonna, que abogd por ensefar al
consumidor a comprar un pescada cobtenido
de forma responsable, reconocia que a medi-
da que los consumidores toman conciencia de
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la situacion actual de los recursos pesgueros
“el concepto de sostenibilidad se convierte un
reguisito a tener muy en cuenta a la hora de
realizar la compra”. Reconocia asimismo gue
todavia son muchos los gue no tienen en cuen-
{a estetipo de certificaciones, pero que cada vez
més y de forma creciente los grandes mayoris-
tas, proveedores y supermercados demandan
certificaciones de sostenibilidad para los pro-
ductos pesqueros que comercializan. @




